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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Introduction

تعُد إدارة العقود من الوظائف الحيوية التي تسهم في حماية مصالح المؤسسات

وتعزيز كفاءة أعمالها وضمان الامتثال القانوني والتشغيلي. ومع التطورات المتسارعة

في بيئات الأعمال والتشريعات والتقنيات الحديثة، أصبح من الضروري أن يمتلك

،المختصون فهماً متقدماً للأطر القانونية المنظمة للعقود، ومهارات التفاوض الاحترافية

.والقدرة على استشراف الاتجاهات المستقبلية التي تؤثر على إدارة العقود

Click Here To Visit Course

ABU DHABI: +971 2 449 6000

ABU DHABI: +971 50 412 3294

DUBAI: +971 4 888 6787

KSA: +966 56 416 0617

EGYPT: +20 127 111 1770

https://boostorg.com/courses/LPAR/2295
https://boostorg.com/courses/LPAR/2295


إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Target Audience

Click Here To Visit Course

✓.مديري العقود وأخصائيي إدارة العقود

✓.مديري المشاريع ومديري البرامج

✓.مديري المشتريات وسلاسل الإمداد

✓.المستشارين القانونيين والشؤون القانونية
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Learning Objectives
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✓.فهم المبادئ القانونية المتقدمة التي تحكم العقود والاتفاقيات التجارية

✓.تحليل وتقييم المخاطر القانونية والتجارية المرتبطة بالعقود

✓.تطوير مهارات التفاوض الاحترافي لتحقيق أفضل النتائج التعاقدية

✓.إعداد ومراجعة وصياغة البنود التعاقدية الرئيسية بكفاءة وفعالية

✓.إدارة دورة حياة العقد من مرحلة التخطيط وحتى الإغلاق والتجديد

✓.التعامل مع التعديلات والمطالبات والنزاعات التعاقدية وفق أفضل الممارسات
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ABU DHABI: +971 50 412 3294

DUBAI: +971 4 888 6787
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Outline

Click Here To vist Course

DAY 01

أساسيات الإدارة للعقود

✓

✓فهم الدور المتقدم لإدارة العقود في بيئات الأعمال الحديثة

✓أنواع وهياكل العقود

✓تحليل المخاطر والفرص في العقود المعقدة

✓أفضل الممارسات في التفاوض وصياغة العقود

✓دراسات حالة: أمثلة واقعية لاستراتيجيات ناجحة في إدارة العقود
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Outline

Click Here To vist Course

Day 02

الجوانب القانونية والامتثال في إدارة العقود

✓

✓الأطر القانونية واللوائح التي تحكم إدارة العقود

✓البنود التعاقدية: القوة القاهرة، التعويض، الإنهاء، وتسوية النزاعات

✓متطلبات الامتثال والاستراتيجيات لضمان الالتزام

✓الالتزامات والمسؤوليات التعاقدية: حقوق ومسؤوليات الأطراف

✓برامج وأدوات إدارة العقود لضمان الامتثال القانوني وتخفيف المخاطر
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Outline

Click Here To vist Course

Day 03

الإدارة الاستراتيجية للموردين وبناء العلاقات

✓

✓اختيار الموردين الاستراتيجيين ومعايير التقييم

✓بناء والحفاظ على علاقات فعالة مع الموردين

✓مراقبة الأداء وقياسه في عقود الموردين

✓تكتيكات التفاوض في عقود الموردين

✓تطوير استراتيجيات تحقق المكاسب المشتركة للشراكات طويلة الأجل
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Outline

Click Here To vist Course

Day 04

إدارة أداء العقود والحوكمة

✓

✓لأداء العقود (KPIs) تحديد مؤشرات الأداء الرئيسية

✓مراقبة وإدارة أداء العقود وفقًا للمقاييس المتفق عليها

✓أطر وهياكل حوكمة العقود

✓إدارة التغييرات والتعديلات في العقود

✓استراتيجيات لحل النزاعات والخلافات أثناء تنفيذ العقود
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Course Outline

Click Here To vist Course

Day 05

تقنيات إدارة العقود والاتجاهات المستقبلية

✓

✓التحليلات التعاقدية والرؤى المستندة إلى البيانات

✓تطبيق الأتمتة والذكاء الاصطناعي في إدارة العقود

✓(CLM) الابتكارات في تقنيات إدارة دورة حياة العقود

✓الاعتبارات الأخلاقية والاستدامة في إدارة العقود

✓الاتجاهات المستقبلية والتحديات الناشئة في ممارسات إدارة العقود
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إدارة العقود المتقدمة: الأطر القانونية، التفاوض، والاتجاهات المستقبلية

Confirmed Sessions

FROM TO DURATION FEES LOCATION

Dec. 7, 2026 Dec. 11, 2026 5 days 4250.00 $ UAE , Dubai

Jan. 10, 2027 Jan. 14, 2027 5 days 4250.00 $ KSA , Riyadh

April 5, 2027 April 9, 2027 5 days 4950.00 $ England , London

July 26, 2027 July 30, 2027 5 days 4250.00 $ UAE , Abu Dhabi

Click Here To vist Course
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