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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Introduction

التفاوض ليس مجرد مهارة يستخدمها المحترفون في الصفقات التجارية، بل هو أداة

حيوية تسُتخدم يومياً في العمل، العلاقات، واتخاذ القرار. الإتقان في التفاوض لا يعني

الانتصار على الطرف الآخر، بل الوصول إلى حلول متوازنة تحفظ المصالح وتبني

.علاقات طويلة المدى

هذا البرنامج التدريبي المتخصص في تطوير مهارات التفاوض ”بوست" لهذا تقدم

الاستراتيجي، لمساعدة المشاركين على التحكم في مواقف التفاوض المختلفة، قراءة

مواقف الأطراف الأخرى بدقة، واستخدام أدوات تفاوض مرنة وفعالة تضمن أفضل

،النتائج دون خسارة العلاقات. يجمع البرنامج بين الجانب التحليلي والعملي للتفاوض

.ويمنح المشاركين استراتيجيات جاهزة للتطبيق في البيئات المهنية والشخصية
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Target Audience
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✓القادة والمديرون وأعضاء فرق العمل متعددة الأطراف

✓مسؤولو العلاقات العامة والمبيعات والشؤون القانونية

✓المهنيون في القطاعات التي تعتمد على التفاوض الدوري
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KSA: +966 56 416 0617
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Learning Objectives
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✓تطوير أسلوب تفاوض استراتيجي متزن وفعاّل

✓تعلم مراحل التفاوض وإدارتها بثقة واحترافية

✓تحليل المواقف التفاوضية وفهم نوايا الأطراف

✓استخدام مهارات الإقناع والتأثير بوعي وذكاء

✓بناء علاقات تفاوضية طويلة الأمد تحقق المكاسب المتبادلة
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Outline
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DAY 01

مفاهيم التفاوض وأساسياته الاستراتيجية

✓

✓الفرق بين التفاوض التقليدي والتفاوض الاستراتيجي

✓أنماط التفاوض وتحديد موقعك داخل العملية

✓ .دراسة حالات

ABU DHABI: +971 2 449 6000

ABU DHABI: +971 50 412 3294

DUBAI: +971 4 888 6787

KSA: +966 56 416 0617

EGYPT: +20 127 111 1770

https://boostorg.com/courses/PERDEVAR/2473
https://boostorg.com/courses/PERDEVAR/2473


تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Outline
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Day 02

مراحل التفاوض والتحكم في سير الجلسة

✓

✓.التحضير الذهني والتحليلي قبل الدخول في التفاوض

✓.بناء خطة فعالة لإجراء التفاوض

✓كيف تتقن التحكم في سير جلسة التفاوض؟

✓ .تطبيق عملي
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Outline
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Day 03

تحليل الطرف الآخر وبناء إستراتيجية تفاوضية

✓

✓قراءة لغة الجسد وسلوك الطرف المقابل

✓تحديد الأولويات والتنازلات الممكنة دون خسارة

✓ .تطبيق عملي
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Outline
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Day 04

مهارات التأثير والإقناع في المواقف التفاوضية

✓

✓.استخدام اللغة الإقناعية ومهارات التخاطب المرن

✓.التعامل مع الاعتراضات والمواقف الصعبة

✓ .تطبيق عملي
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Course Outline
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Day 05

التفاوض طويل الأمد وبناء الشراكات الفعالة

✓

✓.كيفية الحفاظ على العلاقة بعد انتهاء التفاوض

✓.أدوات تقييم فعالية التفاوض وتحسينه بشكل فعال

✓ .ورشة عمل تطبيقية
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تطوير مهارات التفاوض الاستراتيجي

Confirmed Sessions

FROM TO DURATION FEES LOCATION

June 22, 2026 June 26, 2026 5 days 4250.00 $ UAE , Dubai

July 20, 2026 July 24, 2026 5 days 4250.00 $ UAE , Abu Dhabi

Oct. 19, 2026 Oct. 23, 2026 5 days 5950.00 $ switzerland , Geneva

Jan. 11, 2027 Jan. 15, 2027 5 days 4250.00 $ UAE , Dubai

April 4, 2027 April 8, 2027 5 days 4250.00 $ Bahrain , Manama
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