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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Introduction

لا تقتصر الالتزامات التجارية في العقود على سداد المستحقات أو الالتزام بالأسعار

المتفق عليها؛ فخلال التنفيذ تتفاعل شروط الدفع والتسعير والضمانات والتعديلات

والخصومات والحوافز والجزاءات والتكاليف الإضافية مع الأداء الفعلي للعقد. وقد

يؤدي ضعف المتابعة التجارية إلى تحمل تكاليف غير مخططة، أو تأخر استحقاقات

مالية، أو قبول التزامات تتجاوز ما تم الاتفاق عليه، حتى عندما يكون التنفيذ الفني

.للعقد يسير بصورة مقبولة

إدارة الالتزامات التجارية في دورة بوست للاستشارات والتدريب تقدم

لتطوير قدرة المشاركين على إدارة الجوانب التجارية للعقد بصورة منظمة العقود

طوال التنفيذ. ويركز البرنامج على تحديد الالتزامات ذات الأثر المالي، وربطها

،بالأحداث والمخرجات والاستحقاقات، وإدارة الدفعات والتسويات والتعديلات التجارية

ومتابعة الضمانات والجزاءات والحوافز، وتقييم الأثر التجاري للأحداث التنفيذية، بما

.يدعم الانضباط المالي ويحافظ على الحقوق والمصالح التجارية للأطراف

في التعامل مع العقد باعتباره منظومة من الفكرة المميزة للدورة وتتمثل

كم :الالتزامات التجارية المتحركة وليس مجرد قيمة تعاقدية ثابتة. فالسؤال ليس فقط

بل: ما الذي يجب دفعه أو استحقاقه؟ متى؟ وبناءً على أي شرط أو تبلغ قيمة العقد؟

إنجاز؟ وما الأحداث التي يمكن أن تغير القيمة أو التوقيت أو المسؤولية المالية؟ وبذلك

.يربط البرنامج بين النص التجاري للعقد وما يحدث فعلياً أثناء التنفيذ

منهجية التدريب



من المفاهيم والأسس و70% من التطبيقات %30 تعتمد الدورة على

من خلال حالات تعاقدية، وتحليل شروط تجارية، وتمارين الاستحقاقات العملية

.والتعديلات والتسويات، ومحاكاة أحداث تؤثر في الموقف المالي للعقد
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Target Audience

،مديرو ومسؤولو العقود، المديرون التجاريون، مسؤولو المشتريات، مديرو المشاريع

.والمهنيون المشاركون في الإدارة المالية والتجارية للعقود

Click Here To Visit Course

ABU DHABI: +971 2 449 6000

ABU DHABI: +971 50 412 3294

DUBAI: +971 4 888 6787

KSA: +966 56 416 0617

EGYPT: +20 127 111 1770

https://boostorg.com/courses/PMCMAR/3733
https://boostorg.com/courses/PMCMAR/3733


إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Learning Objectives
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✓.تحديد الالتزامات التجارية والمالية الرئيسية في العقود

✓.ربط شروط الدفع والاستحقاقات بالأداء والمخرجات التعاقدية

✓.متابعة العوامل التي تؤثر في القيمة التجارية أثناء التنفيذ

✓.تقييم الأثر المالي للتغييرات والأحداث التعاقدية

✓.إدارة الضمانات والجزاءات والحوافز والتسويات بصورة منظمة

✓.تحديد الحقوق والاستحقاقات التي تتطلب إجراءً في توقيت محدد

✓.بناء إطار متكامل لمتابعة الموقف التجاري للعقد
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Outline
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DAY 01

بناء الصورة التجارية للعقد

فهم الهيكل التجاري للعقد

إعداد خريطة الالتزامات التجارية

✓

✓ تحديد عناصر السعر والقيمة وآليات السداد

✓ تحليل العلاقة بين المخرجات والأداء والاستحقاق المالي

✓ تحديد الشروط التجارية ذات التأثير المباشر على التنفيذ

✓ تصنيف الالتزامات المالية وفق الأطراف ومراحل التنفيذ

✓ ربط كل التزام بشروطه وتوقيته ومتطلبات إثباته

✓ تحديد نقاط المتابعة ذات الأهمية التجارية المرتفعة
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Outline
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DAY 02

إدارة الدفعات والاستحقاقات

ضبط دورة الاستحقاق والدفع

معالجة الفروقات والتسويات

✓

✓ ربط الدفعات بالإنجاز والمراحل وشروط القبول

✓ التحقق من استيفاء متطلبات الفوترة والمستندات الداعمة

✓ متابعة المبالغ المستحقة والمحتجزة والمؤجلة

✓ مراجعة الاختلافات بين المطالبات والمبالغ المعتمدة

✓ تحليل أسباب الاستقطاعات والتعديلات المالية

✓ تنظيم التسويات مع الحفاظ على وضوح الأساس التعاقدي
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Outline
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DAY 03

إدارة التغير في القيمة التجارية

تقييم الأثر التجاري للتغييرات

التعامل مع تغيرات الأسعار والتكاليف

✓

✓ تحديد عناصر التكلفة والسعر التي تتأثر بالتغيير

✓ تقييم الأثر على الدفعات والتدفقات والالتزامات المرتبطة

✓ توثيق الأساس التجاري للتعديل قبل اعتماده

✓ تطبيق آليات تعديل الأسعار وفق الشروط التعاقدية

✓ تحليل أثر تغير الكميات أو مدد التنفيذ على القيمة

✓ تقييم التكاليف الإضافية وتحديد مسؤولية تحملها

ABU DHABI: +971 2 449 6000

ABU DHABI: +971 50 412 3294

DUBAI: +971 4 888 6787

KSA: +966 56 416 0617

EGYPT: +20 127 111 1770

https://boostorg.com/courses/PMCMAR/3733
https://boostorg.com/courses/PMCMAR/3733


إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Outline

Click Here To vist Course

DAY 04

إدارة الضمانات والحوافز والجزاءات

متابعة أدوات الحماية التجارية

تطبيق الحوافز والجزاءات المالية

✓

✓ إدارة الضمانات والتأمينات والمبالغ المحتجزة

✓ متابعة تواريخ الصلاحية وشروط الإفراج أو التمديد

✓ ربط أدوات الحماية بمستوى التنفيذ والالتزامات المتبقية

✓ تحديد الأحداث التي تؤدي إلى استحقاق الحافز أو الجزاء

✓ التحقق من الأساس الحسابي والتعاقدي قبل التطبيق

✓ تقييم الأثر التجاري على الأطراف واستمرار التنفيذ
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Course Outline
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DAY 05

تعزيز الرقابة على الموقف التجاري للعقد

بناء رؤية متكاملة للموقف التجاري

تطوير المتابعة التجارية للعقود

✓

✓ تجميع الالتزامات والمدفوعات والتعديلات والضمانات في صورة واحدة

✓ مقارنة القيمة الأصلية للعقد بالموقف التجاري الحالي والمتوقع

✓ تحديد البنود التي تحتاج إلى قرار أو إجراء قبل تأثيرها على النتائج

✓ تحديد مؤشرات عملية لمتابعة الالتزامات والاستحقاقات

✓ تنظيم المراجعات الدورية بين فرق العقود والمشاريع والمالية

✓ إعداد لوحة متابعة تدعم القرارات التجارية طوال التنفيذ
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إدارة الالتزامات التجارية في العقود

Confirmed Sessions

FROM TO DURATION FEES LOCATION

Dec. 21, 2026 Dec. 25, 2026 5 days 4250.00 $ UAE , Abu Dhabi
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